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  La società è in rapida evoluzione, ma non tutto procede in 
maniera lineare. 
  Dalle ricerche di mercato internazionali emerge tuttavia una linea 
comune. 

  E’ sempre più necessario spiegare che: 
 

  I PRODOTTI ELETTRONICI NON SONO PIU’ STATUS 
SYMBOL O COMMODITY, MA STRUMENTI ESSENZIALI 
PER: 
 
Ø GODERE AL MASSIMO DEL PROPRIO RELAX 
Ø GUADAGNARE TEMPO E NON FARE FATICA 
Ø RISPARMIARE SOLDI (BOLLETTA ENERGETICA, MA 
ANCHE  ECO-BONUS) 

	




