


Chi era Acmei?
Nata 45 anni fa come distributore di 
materiale elettrico in “bianco e nero”.

Chi erano 
i nostri clienti
installatori elettrici 
rivenditori materiale elettrico 
privati



VOLUME D’AFFARI 2018
127 MILIONI EURO

1 centro logistico
13 sedi operative 

370 dipendenti
70 consulenti di vendita

Chi è Acmei OGGI? 



Chi è Acmei OGGI? 

Ci siamo evoluti nel corso degli anni, 
colorando la nostra offerta fino a 
diventare ciò che siamo oggi:
un solution provider che si distingue
perchè non fornisce solo il prodotto 
ma offre 
ü competenza tecnica
ü consulenza  
ü supporto al nostro cliente
in ogni fase del processo di acquisto.



 
Chi sono 
i nostri clienti 
 
installatori elettrici e meccanici 
system integrator 
industrie 
imprese edili 
progettisti 
architetti e interior designers 
general contractor  
enti pubblici 
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… sempre nel rispetto dei ruoli 
all’interno della filiera. 



La nostra organizzazione
 è strutturata in 

4 Business Unit 



4 BUSINESS UNIT

IMPIANTI IMPIANTI TECNOLOGIA
SPECIALI E DESIGN

IDROTERMICA E
CONDIZIONAMENTO

Automazione industriale 

INDUSTRIALI

Bassa e media tensione 
Energie rinnovabili 

Infrastrutture di rete 
Sicurezza 
 Comunicazione  

Luce  
Domotica 

Clima 

Multimedia 

Hvac 
Diffusione e distribuzione aria 
Trattamento acqua 
Pressurizzazione e antincendio ENERGETICA

a supporto di tutte le business unit 

EFFICIENZA

COORDINAMENTO

Sergio Azzollini Lorenzo Laraspata Paolo Volpicella

Fabio Cito

COORDINAMENTO

COORDINAMENTO

COORDINAMENTO
Building Automation 







Il nostro VALORE: 
Consulenza Tecnica 
 
I nostri specialisti analizzano le esigenze 
del cliente, ne interpretano le necessità, 
supportandolo in fase di progettazione e 
nella realizzazione dell’impianto. 
 
Il nostro obiettivo principale è “dare 
colore” ai progetti dei nostri clienti con 
soluzioni specialistiche innovative e 
perfettamente integrate. 
 



Il nostro VALORE: 
Formazione 
 
Da sempre operiamo per mantenere un 
elevato livello di soddisfazione del 
cliente, investiamo costantemente sulla 
formazione dei nostri uomini. 
 
Il prodotto da solo non basta, è  
necessario farne percepire il reale 
valore ed è  per questo che riteniamo 
fondamentale sostenere e supportare i 
nostri clienti organizzando corsi, 
seminari, convegni e laboratori pratici. 
 
 



Sappiamo esattamente da dove siamo partiti, 
 non sappiamo dirvi dove vogliamo arrivare 

 perché i nostri obiettivi e le nostre ambizioni 
 si rinnovano ogni giorno 

 
 



#Acmeiteam
LA FORZA DI UN GRUPPO VINCENTE
Le capacità progettuali e tecniche

delle persone sono i veri punti
di forza del nostro gruppo

L’azienda vince grazie al singolo
contributo di ciascun componente



Grazie a tutti


